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Franchise-Portrat | ,Das System ist unein- Urspringlich ist der 52-jahrige Plambeck
geschrankt sein Geld wert”, lobt Rainer Sozialpadagoge. 25 Jahre lang leitete er ei-
Plambeck Tiroler Bauernstand|. Seit Novem-  ne Kindertagesstatte mit 40 Mitarbeitern.
ber 2005 ist er bei dem Franchise-System .Je naher mein 50. Geburtstag riickte,
unter Vertrag. Seit Februar dieses Jahres desto groBer wurde der Wunsch, noch ein-
verkauft er an fiinf Tagen die Woche Schin- mal etwas ganz anderes zu machen”, be-
ken, Brot und Kase aus Tirol auf Wochen- griindet er den Wechsel aus der Personal-
markten rund um Ratzeburg. Warum er so fithrung in den Einzelhandel und damit aus
begeistert ist? ,Ich bekomme jede Unter- einer Festanstellung in die Selbstandigkeit.
stiitzung, die ich brauche”,
lobt er die Franchise-
Zentrale. Angefangen
bei der Ware, die er direkt
in sein Lager bei sich
zu Hause geliefert be-
kommt. Weitere Vorteile
aus seiner Sicht: Er kann
20 Prozent Fremdprodukte
verkaufen —auch wenn -
er das momentan nicht
macht —und es gibt keine
Mindestabnahmemenge.
Zudem habe er die

ahl zwischen unter-
schiedlichen Handlern.
Besonders lobenswert
findet er die Verkaufs-
schulungen und die personliche Betreuung. Dabei kommt ihm zugute, dass er schon
Der Franchisemaster komme regelmaBig zu immer mit Menschen zu tun hatte: ,Ich
ihm auf den Wochenmarkt, zeige ihm, wie kann gut einschatzen, welche Art von
er am besten seine Waren prasentiert, und Mensch vor mir steht”, sagt er. Das helfe
unterstiitze ihn im Verkauf. ihm im Verkauf enorm.

Franchise-Nehmer Rainer Plambeck

Konditionen:

Einstiegsgebiihr: 3600 Euro

Monatliche Grundgebiihr: ca. 10 % vom Bruttoumsatz
Werbegebiihr: keine

Umsatz im 1. Jahr: ca. 140000 Euro
Vertragsdauer: 5 Jahre

Investition: 25 000 Euro

Aktuelle Zahl der Franchise-Nehmer: 91
Geplant bis Ende 2007: 120

Kontakt: www.derTiroler.com

Meinung des Experten

Der Franchisevertrag ist sorgfaltig und geniigt den rechtlichen Anforderun-
gen. Die Regelungen sind transparent formuliert und weisen auf ein aus-
gewogenes und faires Franchiseverhaltnis hin. Aber auch hier gilt, dass
der Erfolg vor allem von einem fleiBigen Franchisenehmer abhangt, der die
Chancen eines Franchisekonzepts aktiv umzusetzen weiB.

Rechtsanwalt Thomas Doeser




